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Nw [ Opdracht 1b: Waardepropositie Kaart

Noorderwind

Gekozen waardepropositie
(welke oplossing heb je gekozen om je klant

segments problemen op te lossen?)): Vo ordeelverSCh affers

Kan je twee concurrerende waardeproposities Beschrijf hoe je producten of diensten gains creéren bij de klant. hoe creéren ze
opnoemen? voordelen die je klant verwacht, wenst of waar hij door verrast wordt, inclusief
1. functioneel gebruik, sociale gains, positieve emoties en kostenreductie?

2.

Producten
& Diensten

Beschrijf om welke producten
en diensten je waardepropositie
heen is gebouwd.

a,

Pijnverzachters

Beschrijf hoe je producten of diensten de pijnpunten
verlichten van de klant. Hoe verminderen ze negatieve emotie,
ongewilde kosten en situaties, en risico’s die je klanten ervaren,
voor, tijdens, of na het uitvoeren van hun taak.

1. Definieer probleem
2. Definieer oplossing

3. Definieer inkomsten
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